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Estimado amigo:

La sanidad privada en Espafia, pese a su larga trayectoria y a su crecimiento sostenido en los Ultimos afios, tiene cifras ain
modestas. Los hospitales privados suponen, con 149 instalaciones, el 18,5% de los centros del sistema sanitario nacional, segin
un estudio de la consultora DBK. La principal fuente de ingresos para este sector son los convenios con aseguradoras, que
suponen el 62% del negocio. En cuanto a ingresos, los centros captaron 3.590 millones de euros en 2009, un 5% mas que el
afio anterior. La facturaciéon de los hospitales privados por la via de conciertos publicos supuso 1.540 millones el afio pasado,
un 6,2% mas.

Y pese a la crisis, las expectativas para este sector son de crecimiento (un 5,2% en 2010 y un 5,7% en 201 |). Esto sera posible,
entre otras cosas, por la creciente cobertura de las necesidades de la sanidad pulblica mediante centros privados, lo que
contrarrestara la negativa coyuntura. Ademas, se observa una tendencia a la concentracion, y se detecta que cada vez participan
mas en el mercado los grupos sanitarios y las compaiiias aseguradoras con hospitales propios.

En cuanto a calidad, el sistema privado en Espafia ofrece una calidad contrastada por los mas de seis millones de usuarios que
voluntariamente pagan un complemento por su salud,y porque el 87% de los funcionarios elige afo tras afio la opcién privada
frente al sistema publico.

Unidad Editorial Conferencias y Formacioén, consciente de que estamos ante un momento clave para el sector de las
clinicas privadas, y tras el rotundo éxito de convocatorias anteriores organiza, el préoximo 10 de mayo, el VIII Encuentro
Especializado sobre Gestion de Clinicas, en el que se trataran estos y otros temas de maxima importancia para el sector
como:

»  Lasanidad privada ante el actual entorno de crisis: jes la complementariedad de la sanidad publica y privada una alternativa
razonable?

> El modelo MUFACE. ;Es posible su mantenimiento y extension a otros colectivos?
»  El nuevo mapa del sector de las clinicas privadas tras las Ultimas operaciones

»  El modelo de concesiones: situacion actual y perspectivas de futuro

Esperando que este encuentro sea de su interés, reciba un cordial saludo,

Soledad Ayala
SﬂechoQ A Directora de Programas
UNIDAD EDITORIAL CONFERENCIASY FORMACION

Patrocina: aSIsu 3

ASISA, es propiedad al 100%, como accionista Unico, de Lavinia S.Coop. cooperativa de médicos constituida por mas de 16.000
médicos que prestan sus servicios profesionales en ASISA.

Constituidas ambas con el objetivo de garantizar un modelo de Medicina Social de Calidad, basada en la libre eleccién real de
médico por parte del paciente y en la gestién directa de la actividad asistencial por los propios facultativos, sin intermediarios.
Cada afo, por su caracter cooperativo, sus beneficios se revierten en la mejora de la actividad asistencial y sus inversiones
promocionales se dirigen, mayoritariamente, a fomentar estilos de vida saludable, colaborando en la promocién de actividades
dirigidas a: mejorar la educacion sanitaria de la poblacion y a facilitar el intercambio de conocimientos profesionales.
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8.45  Recepcion de los asistentes »> ;Qué alternativas serian viables y beneficiosas
y entrega de la documentacién para ambos sistemas?
D. Juan Abarca Cidén
9.00  Saludo y bienvenida: Secretario General
INSTITUTO PARA EL DESARROLLO
D. Javier Olave E INTEGRACION DE LA SANIDAD (IDIS)
Director
DIARIO MEDICO Dfa. Ana Pastor

Coordinadora de Participacién Social
PARTIDO POPULAR
Preside y modera la jornada: Vicepresidenta Segunda

CONGRESO DE LOS DIPUTADOS

D. Francisco Ivorra

Presidente Diia. Pilar Grande

ASISA Portavoz del PSOE en la Comisién de Sanidad,
Politica Social y Consumo
CONGRESO DE LOS DIPUTADOS

Apertura de Honor:

10.45 Coloquio y preguntas

D. Javier Fernandez-Lasquetty*
Consejero de Sanidad
COMUNIDAD DE MADRID 1100 Café

9.30  Ante el actual entorno de crisis, 11.30 El modelo MUFACE: ;es posible su
ipuede ser una alternativa razonable mantenimiento y extension a otros
aumentar los niveles de colaboracién colectivos?

y complementariedad de la sanidad
publica y privada? Este afio es clave para MUFACE, la mutualidad que presta
asistencia sanitaria privada a los funcionarios civiles
del Estado, que tiene que volver a negociar el convenio
con las compafiias aseguradoras para dar cobertura
sanitaria a sus beneficiarios. La firma a finales de 2009

El sistema sanitario espafiol ve amenazado su futuro, por
una parte, porque la crisis econémica pone en riesgo su
financiacion y, por otra, porque dentro de una década,
uno de cada cinco espafioles tendrd mas de 65 afios. La

sanidad publica acumulé un déficit de 11.000 millones de del concierto vigente (2009-2011) puso en evidencia los
euros entre 2003 y 2007, que se habria incrementado en sintomas que afectan a este modelo, cuando tres entidades
otros 5.000 en los tres ultimos afos. Ante este panorama, (Mapfre, Caser y Nueva Equitativa) lo abandonaron.
la sanidad privada reivindica la complementariedad de los Desde entonces la enfermedad no ha dejado de avanzar,

sectores pliblico y privado. poniendo en entredicho su supervivencia. De hecho, y

aunque la Direccion General de la Mutualidad General de

Segun este sector,la sanidad privada ofrece un complemento . . - ;
Funcionarios Civiles del Estado ha dicho que los nuevos

de calidad a quien quiera un sistema complementario

a la sanidad publica. Argumentan que si se fomenta la funcionarios podran seguir optando a la asistencia sanitaria
integracion del sector privado dentro del sistema, se privada, las compaiiias esperan que los hechos corroboren
evitaran duplicidades en el consumo de recursos, que las buenas palabras de los responsables politicos.

generan ineficiencias y gastos innecesarios, y se facilitara el
que, quien opte por el copago voluntario que significa tener
una poliza privada, descargue del méximo gasto posible al
sistema sanitario publico.

Segun muchos expertos, este tipo de modelo de eleccion es
uno de los que mejor respuesta da al usuario. El reto para
que se mantenga: buscar el equilibrio financiero, avanzar

> {Es factible en el actual contexto una en los sistemas de informacién, garantizar contratos de
complementariedad de los sectores publico duracién suficiente y bisqueda de los resultados de salud
i ? situando al paciente en el centro del sistema.
y privado? tuando al t | centro del sist

* Pendiente de confirmacion



> iQué volumen de actividad proporciona al sector
sanitario privado el modelo MUFACE!?

» iEs sostenible este modelo con la integracién
de los nuevos funcionarios en el régimen general
de la Seguridad Social a partir de 201 1?

> ¢Es factible un compromiso en la evolucién de los
precios de un 30% en los préximos afos como piden
las aseguradoras?

> {Pueden compensar las aseguradoras la pérdida
de los nuevos funcionarios con esta subida de
precios?

> ¢En qué situacion se quedarian las aseguradoras y sus
clinicas si el modelo se ve abocado a su desapariciéon?

> iQué repercusion tendria para el colectivo médico?

Modera la mesa:

D. Enrique de Porres Ortiz de Urbina
Consejero Delegado
ASISA

Intervienen:

D.José Maria Fernandez Lacasa

Director General

MUTUALIDAD GENERAL DE
FUNCIONARIOS CIVILES DEL ESTADO
(MUFACE)

Diia. Celia Abenza Rojo

Secretaria General Gerente
INSTITUTO SOCIAL DE LAS FUERZAS
ARMADAS (ISFAS)

Dia. Celima Gallego Alonso

Gerente

MUTUALIDAD GENERAL JUDICIAL
(MUGEJU)

D.Teétimo Siez*
Presidente de la Comision Técnica de Salud
UNESPA

D. Eliseo Moreno

Presidente Sector Nacional Ensefianza
CENTRAL SINDICAL INDEPENDIENTE
Y DE FUNCIONARIOS (CSIF)
Consejero del Consejo General
MUTUALIDAD GENERAL DE
FUNCIONARIOS CIVILES DEL ESTADO
(MUFACE)

D. Juan José Rodriguez Sendin

Presidente

ORGANIZACION MEDICA COLEGIAL
(OMC)

13.00 Coloquio y preguntas

13.15 El nuevo mapa del sector de las clinicas
privadas tras las Gltimas operaciones

En los dltimos meses se han producido varias operaciones
relacionadas con las clinicas privadas que estan cambiando el
panorama del sector. El fondo de capital riesgo Magnum ha
adquirido la ClinicaTeknon de Barcelona por 140 millones de
euros, el grupo Hospiten, liderado por la familia Cobiella se
ha unido a Cartera Real, holding inversor liderado por José
Maria Loizaga y han adquirido una participacién mayoritaria
en el centro oncoldgico MD Anderson International Espaiia,
filial de la estadounidense MD Anderson Cancer Center de
Houston, a través de una ampliacién de capital de 8 millones
de euros. Hace ya mas de un afio, el grupo hospitalario USP
cerré un acuerdo para refinanciar su deuda, que ascendia a
500 millones de euros con Barclays y Royal Bank of Scotland.
La operacion mas reciente ha sido el acuerdo cerrado por
Mutua madrilefia y La Caixa por el cual la Mutua comprara
a Criteria un 50% de Vidacaixa-Adeslas Seguros Generales,
la compaiiia de seguros no vida del Grupo Caixa que incluye
la compafiia de salud Adeslas, lider del mercado de seguros
de salud en Espafia. De esta operacion se han excluido los
hospitales de Adeslas, que permaneceran bajo la titularidad
de Criteria.

>>Muchas de las Ultimas operaciones que se han
producido han estado lideradas por empresas de
capital riesgo. ;Cudl es el papel que juegan dentro
del sector de las clinicas privadas?

» ;Cémo cambia el mapa de competencias entre
grandes empresas de provision de salud el que
la propiedad no pertenezca al sector salud?

»> ;Hacia dénde va el modelo tradicional de las clinicas
privadas?

> §Qué estrategias se estan mostrando mas efectivas
para continuar en el mercado?

D. Francisco de Alvaro
Consejero Delegado
USP HOSPITALES

D. Alberto Bermejo

Director

MAGNUM CAPITAL INDUSTRIAL
PARTNERS

D. Luis Mayero
Delegado en Madrid
ASISA

D. Alejandro Abarca Cidén
Director Financiero
GRUPO HOSPITAL MADRID

14.30 Coloquio y preguntas

14.45  Almuerzo

* Pendiente de confirmacion
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LAS FORMULAS DE GESTION EN ESPANA

Distintos modelos emple or las
para la construccion de nuevos hospitales.

Asturias Castilla-La Mancha

Empresa piiblica de
gestion de
infraestructuras:

Hospital Universitario
Gentral de Asturias y
Alvarez-Buylla (en
construccion).

deinfraestructuras:
Toledo (en construccion).

Castillayleon —
PRI
Burgos.

Madrid
PFI*:
Henares, Infanta Sofia,
Sureste, Infanta Leonor,
Infanta Cristina, Tajo y Puerta
de Hierro.

Pablicos de gestion privada:
Infanta Elena, Méstoles (en
construccion), Torrejon (en
construccion) y Collado
Villalba (en construccion).

Fundaciones:
Alcorcon.

Empresas piiblicas:
Fuenlabrada.

' 4
S

*PFI: "private finance iniciative', o iniciativa de financiacion privada.

Empresa piiblica de gestion

Catalufia

Modelo mixto desde que
recibid las transferencias
en 1980, apenas el 20% de
los hospitales piblicos
tiene participacion de la
ralitat.

Com. Valenciana
Piblicos de gestién

privada:
Dela Ribera, Denia,
Torrevieja, Elche-
Crevillente y L'Horta-
Manises.

Baleares

Fundacién:
- Son Llatzer y Manacor.

Fundacion sanitaria piiblica:
Inca.

PFI*:

Son Espases.

Murcia
Empresa piiblica de gestion
de infraestructuras
(encomienda de gestion):
Santa Lucfay Arcos del Mar
lenor (en construccion).

Andalucia
Empresas rn’nhlicas:
osta del Sol, Bajo
dalquivir, Poniente y Alto
Guadalquivir.

Fuente: Expansion, 21 de octubre de 2010

16.30 El modelo de concesiones. Situacion
actual y perspectivas de futuro

Madrid y Valencia son los territorios que han abierto
la veda a la cooperacion publico-privada en el ambito
sanitario mediante la gestion de centros publicos por
parte de firmas independientes. El valenciano Ribera
Salud es el grupo pionero en esta modalidad, pues fue
el primero que abrié un centro de estas caracteristicas
hace doce afos. Se trata del Hospital Universitario de
la Ribera, ubicado en la localidad de Alzira. Este hospital,
que supuso una inversion de 140 millones de euros,
marcé la senda de este modelo de gestion que, segin
sus impulsores, permite ahorros del 25% respecto a
los centros gestionados por la Administracién. En estos
momentos Ribera Salud prepara la apertura del Hospital
de Torrejéon de Ardoz, de cuya gestion se hard cargo a
partir de 201 1. La empresa valenciana también colabora
con la aseguradora DKV en su hospital de Denia y con
Sanitas en el de Manises. El grupo Capio es otro de
los grandes grupos sanitarios que gestionan grandes
hospitales publicos como el Infanta Elena.

> jCudles son los principales modelos
de colaboracién publico-privada?

> ;Cudl es la situacion real de los hospitales privados
gestionados por entidades privadas?

> ;Cudl de los modelos esta funcionando mejor?

D. Luis Barcia

Gerente
TORREVIEJA SALUD

D. Fidel Campoy
Director General de Salud
DKV

Dia. Maria Tormo

Directora de Planificacion y Desarrollo
ASISA

D. Ifaki Peralta

Director General de Hospitales
SANITAS

18.00 Coloquio y preguntas

18.15 Clausura de Honor:

D. Antonio Burguefo

Director General de Hospitales
CONSEJERIA DE SANIDAD
COMUNIDAD DE MADRID

18.30  Fin de la jornada

Todos los ponentes han confirmado formalmente su asistencia. En caso de producirse cambios en el programa, sera por razones ajenas a la voluntad de la organizacion.
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Precio por inscrito:

[.150 € + 18% IVA

Fecha y lugar de celebracion

Madrid, 10 de mayo de 201 |

Hotel InterContinental Madrid
P° de la Castellana, 49. 28046 Madrid

Tel.91 700 73 00
Tel. Unidad Editorial 902 99 62 00
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Precio:

€
+ 18% IVA*
si se inscribe antes

Organiza:

Unidad Editorial Conferencias y Formacién
Avda. de San Luis, 25-27.28033 Madrid
Tel.: 902 99 62 00 « Fax: 91 443 69 95
infoconferencias@unidadeditorial.es

Cancelaciones
Si usted no puede asistir, tiene la opcién de que un sustituto venga en su lugar,
comunicandonos sus datos al menos 24h antes de la Conferencia.
Para cancelar su asistencia envienos un e-mail al menos 24h antes de la
Conferencia a attclienteconferencias@unidadeditorial.es. En este caso sera
retenido un 10% en concepto de gastos administrativos.
En caso de no cancelar la inscripcién o hacerlo en menos de 24h, no sera

reembolsado el importe de la conferencia.

del 14 de abril
de 2011

Ventajas fiscales asociadas a esta Conferencia

La cuota de inscripcion de esta Conferencia constituye un gasto fiscalmente
deducible tanto para empresas, Impuesto sobre Sociedades, como para
profesionales, en el célculo del rendimiento neto de actividades econémicas, IRPF.
Al mismo tiempo, puede beneficiarse de una deduccién en la cuota integra de

ambos impuestos, por el 5% de su importe. o
IBERIAFY

TRANSPORTISTA OFICIAL

* Oferta no acumulable
a otras promociones
en vigor

Transportista Oficial

Para Asistentes, Comité Organizador y Ponentes Invitados:
Para vuelos Nacionales, Europeos e Intercontinentales destino
final el lugar donde se celebre el Evento y v.v. (OW y/o RT):
45% de descuento sobre tarifas completas en Business
50% de descuento sobre tarifas completas en Turista
Para vuelos directos, operados por AIR NOSTRUM (1B-8000):
30% de descuento sobre tarifas completas Business y Turista

Indique su asistencia a este
HOteIes COIaboradores evento para formalizar su reserva

NH

Hotel NH Abascal
Teléfono de Reservas: 91 441 00 15

i_.i .;_n"'*'-u HOTELES Consulte precio especial
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- ¥ :E ( Hotel InterContinental Madrid
£ i 1 INTERCONTINENTAL Teléfono de Reservas: 91 700 73 00
L1 E i PICYT * Consulte precio especial
1 e s Tt x |
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e ¥ '“q-" Teléfono de Reservas: 91 431 30 60
pa o Consulte precio especial
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Portales colaboradores:

@ hospitecnia  DIARIO MEDICG:<om < (ORREOFARMACEUTIC0.COM

TECSOLOGIA SANITARIA


http://elblogdeconferenciasyformacion.com/
http://www.linkedin.com/groups?gid=2722989&trk=myg_ugrp_ovr
http://www.facebook.com/conferenciasyformacion
http://twitter.com/UEConFormacion
http://www.youtube.com/user/UEConFormacion

